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Plantilla Agentes Comerciales

1. Ventajas de la Utilización del Agente Comercial como Fórmula Válida para mi Empresa.

	


2. Desventajas de la Utilización del Agente Comercial como Fórmula Válida para mi Empresa

	  


3. Comparación de la Figura del Agente con la Figura del Distribuidor y otras Figuras de Intermediación.

	   


4. Objetivos que se Pretenden Conseguir a Través del Agente

	Informar:

	


	Presentar:

	

	Negociar:

	

	Cerrar la operación:

	

	Cobrar la operación:

	


5. Perfil Necesario del Agente Comercial

	Labores de información

	Elementos
	Descripción

	-
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	 - 

	Labores de presentación

	Elementos
	Descripción

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	 - 

	Labores de negociación

	Elementos
	Descripción

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	 - 

	Labores de cierre de operaciones

	Elementos
	Descripción

	- 
	- 

	-
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 


	Labores de presión de cobro

	Elementos
	Descripción

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	 - 


6. Preparación del Contrato

¿Qué ley es aplicable al contrato?

	   


¿Cuáles son los elementos del contrato?

1. Designación partes del contrato

	   


2. ¿Tiene el agente facultad para obligar a la empresa ante los cliente?


	   


3. Declaración de buena fe y lealtad negociadora. 

	   


4. ¿Cuál es la duración del contrato? 

	   


5. Enumeración de productos. 

	   


6. Delimitación del territorio. 

	   


7. Obligaciones de las partes.


¿Cuáles son las obligaciones del agente?


Funciones del agente

	   


Cláusula de no competencia

	   


Cláusula de confidencialidad

	   


¿Cuáles son las obligaciones del principal?


Deber de información. 

	   


Deber de asistencia. 

	


Pago y remuneración. 

	   


8. ¿Cómo y cuando se devengan y pagan las comisiones del agente? 

	   


9. ¿Cuáles son los casos de terminación del contrato? 

	   


10. ¿Tiene derecho a indemnización el agente en caso de finalización del contrato? 

	   


11. Definición y alcance de la indemnización

	   


12. Regulación y uso de marcas y patentes. 

	   


13. Definición de la ley aplicable al contrato y el tribunal competente. 

	   


7. Procedimiento de Búsqueda Decidido

De acuerdo con el paso 13 del procedimiento

	   


8. Realización del Contacto Previo

Elementos a utilizar (Carta, documentación....)

	- 

- 

- 

- 

- 

- 

-  


9. Preselección de Candidatos

Pasos a dar (entrevista, contactos...)

	- 

- 

- 

- 

- 

- 

-  


10. Comprobación de Datos de Candidatos 

(Elección de Contenidos según el Paso 17)

	- 

- 

- 

- 

- 

- 

-  


11. Visita de Acompañamiento

	




