CHECK LIST Notas

1. Antigliedad, Experienciay Conocimiento del Sector

2. Tamaio de la Empresay Cultura Empresarial

Numero de Empleados

Equipo Comercial y Recursos de Marketing

Red de Distribucién: ambito de cobertura (geografica y
puntos de venta)

Infraestructura de Distribucidn (almacenes, frigorificos,
camiones, etc...)

¢Empresa Familiar? (Si / No)

¢Dominio de Idiomas? (Si/ No)

3. Actividad Comercial

NUmero de Clientes
Cadenas
Otros

4. Gama de Productos

Numero de Referencias
Nacionales
Extranjeras
Espafiolas

5. Capacidad de Compray Financiacién

6. Nivel de Servicio (preventa, posventa, formacién)

7. Disponibilidad proporcionar Informacion del Mercado

8. Utilizacién de las Nuevas Tecnologias

9. Compromiso para poner en Practica la Politica
Comercial del exportador

10.Expectativas de Precios y Margenes Comerciales

11.Experienciay Percepcion Productos Espafioles






