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Plantilla localización de importadores-distribuidores en el exterior
1. ¿Cuál es la diferencia entre un importador y un distribuidor?.

	


2. Ventajas de la Utilización del Importador-Distribuidor como Fórmula Válida para mi Empresa

	  


3. Desventajas de la Utilización del Importador-Distribuidor como Fórmula Válida para mi Empresa

	  


4. Comparación de la Figura del Distribuidor con la Figura del Agente y otras Figuras de Intermediación.

	   


5. Objetivos que se Pretenden Conseguir a Través del Importador-Distribuidor
	Informar:

	


	Presentar:

	

	Negociar:

	

	Cerrar la operación:

	

	Mantener stock y servicio posventa:

	


6. Perfil Necesario del Importador-Distribuidor
	Labores de información

	Elementos
	Descripción

	-
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	 - 

	Labores de presentación

	Elementos
	Descripción

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	 - 

	Labores de negociación

	Elementos
	Descripción

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	 - 

	Labores de mantenimiento de stock y servicio posventa

	Elementos
	Descripción

	- 
	- 

	-
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 

	- 
	- 


7. La Búsqueda del Importador-Distribuidor más adecuado

	FASE 1: Búsqueda a través de Oficinas Comerciales en el Exterior.

	


	FASE 2: Búsqueda a través del Servicio C@bi

	

	FASE 3: Búsqueda a través de la Agencia de Promoción de Comercio Exterior de su Comunidad Autónoma o de las Oficinas de Promoción de Negocios en el Extranjero correspondientes.

	

	FASE 4: Utilización de Guías Especializadas, Asociaciones, Foros de Contacto de importadores-distribuidores

	

	FASE 5: Localización a través de exportadores de productos complementarios

	


	FASE 6: Búsqueda a través de Ferias y Misiones

	

	FASE 7: Búsqueda a través de encuentros empresariales

	

	FASE 8: Búsqueda en internet

	

	FASE 9: Utilización de guías o directorios para la localización de empresas tipo Kompass o Páginas Amarillas

	


8. ¿Qué Elementos Deben Ser Tenidos En Cuenta para establecer un Contacto Preliminar con un Importador-Distribuidor?

	


9. ¿Cuáles son las Características de una entrevista con un Importador-Distribuidor?

	


10. Comprobación de los Datos

	


1. Comprobación de Historial

	   


2. Comprobación de Referencias Profesionales

	   


3. Comprobación de Referencias Bancarias

	   


11. Visita de Acompañamiento

	


12. Preparación del Contrato

¿Qué ley es aplicable al contrato?

	   


¿Qué tipo de contratos de distribución-importación existen?

1. Distribución general o intensiva
	   


2. Distribución selectiva


	   


3. Distribución exclusiva 

	   


¿Cuáles son los principales elementos a definir en un contrato de distribución-importación?

	   


13. Gestión del Importador-Distribuidor

	


14. Vía Directa a Clientes

	




